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Нові продукти лінійки BAS

 BAS Комплексне управління підприємством
 Управління виробничим та торговим підприємством

 Фінансове та матеріальне планування
 Управління операційною діяльністю
 Управлінський облік
 Регламентований облік
 Кадровий облік і розрахунок заробітної плати

 BAS Бухгалтерія КОРП
 Комплексне рішення для бухгалтерії

 Регламентований облік
 Кадровий облік і розрахунок заробітної плати
 Звіти для керівника

 За даними бухгалтерського обліку



Порівняння продуктів лінійки BAS



Продукти для управління 
підприємством

BAS ERP BAS КУП BAS УТ

CRM і маркетинг + + +

Продажі + + +

Продажі робіт з переробки давальницької сировини + - -

Купівлі + + +

Склад + + +

Забезпечення потреб + + +

Забезпечення за рахунок власного виробництва + - -

Казначейство + + +

Матеріальне планування + + +

Планування виробництва + + -

Планування матеріальних потреб виробництва + + -

Планування виробничих потужностей + - -

Зарплата і кадри + + -



Продукти для управління 
підприємством. Виробництво

BAS ERP BAS КУП BAS УТ

Позамовне виробництво + - -

Управління виробничими потужностями + - -

Управління ремонтами + - -

Управління складом виробу + + -

Параметричні настройки специфікації + - -

Розвузлування виробу + - -

Управління матеріальними потоками у виробництві + + -

Оперативна реєстрація виробничого процесу + - -

Оперативна реєстрація випуску продукції і 
витрачання матеріалів

+ + -

Облік НЗВ + + -



Продукти для управління підприємством. 
Фінансовий облік

BAS ERP BAS КУП BAS УТ

Регламентований облік + + +

Бухгалтерський облік за національними 
стандартами

+ + -

Податок на прибуток + + -

Звіт про контрольовані операції + - -

ПДВ + + +

Облік за МСФЗ + - -

Управлінський баланс + + +

Бюджетування + + -

Бюджетна модель + + -

Автоматизація бюджетного процесу + - -



Продукти для обліку

BAS Бухгалтерія BAS Бухгалтерія КОРП

Регламентований облік + +

Бухгалтерський облік за національними стандартами + +

Податок на прибуток + +

ПДВ + +

Звіти для керівника за даними БО + +

Зарплата і кадри + +

Облік кадрів + +

Базові нарахування, податки та внески + +

Облік роботи за договорами ЦПХ - +

Облік робочого часу - +

Нарахування за середнім заробітком (лікарняні, відпустки,…) - +

Розрахунки з ФСС - +



Огляд продукту BAS Комплексне 
управління підприємством



 Партнери і контрагенти
 Партнер – управлінська 

сутність
 Контрагент – зазначається в 

документах

 Сценарії
 1 партнер – декілька 

контрагентів
 1 партнер – 1 контрагент

 Без використання Партнерів

 Декілька партнерів – 1 
контрагент

 Сегментація
 Автоматично за умовами

 Типовими
 Настроюваними

 Вручну

 В т.ч. сегменти клієнтів 
Заборона 
відвантаження

 Для визначення умов 
продажів за сегментами

CRM



 Правила визначення 
ціни
 Ручне введення

 Реєстрація цін 
постачальників

 Розрахунок за формулою

 Розрахунок за правилами
 За собівартістю
 За цінами конкурентів
 Власні правила

 Зміна ціни
 Фіксація документом 

призначення цін
 Регулярний розрахунок

 Введення на підставі 
документа надходження

Ціноутворення



 Знижки
 Умови надання

 Обсяг продажів
 В т.ч. накопичений

 Форма оплати
 Картка лояльності …

 Спосіб надання
 Відсоток
 Сума
 Подарунок

 Отримувач
 Магазин
 Сегмент клієнтів

 Ручні знижки

 Графіки оплати
 Будь-яка кількість етапів

 Передоплата
 Контроль надходження для 

відвантаження

 Післяплата
 Контроль своєчасності для 

сегментації та роботи з 
клієнтами

 Спрощений варіант
 2 суми передоплати і 

післяплати

Ціноутворення



Ціноутворення

 Оферта
 Типова

 Для сегменту клієнтів
 Публічна оферта

 Індивідуальна
 Додаток до договору

 Умови оферти
 Ціна

 Декілька цін по сегментах номенклатури

 Знижки

 Графік оплати

 Місце відвантаження …

 Право на відхилення від умов оферти
 Аналіз відхилень



Замовлення клієнта

 Приймання замовлення
 Менеджером

 АРМ Помічник продажів

 Торговим представником

 Клієнтом
 Самообслуговування

 Склад замовлення
 Товари/послуги

 Бажана дата виконання

 Умови оферти

 Виставлення рахунків на оплату
 Друкована форма замовлення

 Окремий документ на етап оплати



Замовлення клієнта

 Забезпечення замовлення
 Ручна команда на забезпечення

 За виконання умов клієнтом

 Автоматичний аналіз 
можливості та термінів 
забезпечення товарами
 Менеджер замовлення 

бачить результат
 Начальник відділу 

продажів може 
розподіляти дефіцит



 Відвантаження

 Команда на виписку пакету документів

 Команда складу на відвантаження

 У різній послідовності
 Стан виконання

 Аналіз стану замовлення

 Список замовлень

 Контекстні звіти

 АРМ Стан забезпечення

Замовлення клієнта



Замовлення клієнта

 Спрощені варіанти

Забезпечення тільки зі складу

Резервується все замовлення

Без забезпечення

Замовлення як рахунок на оплату



Продаж без замовлення

 Документ продажу
 Товарний склад

Без сервісу забезпечення
 Умови оферти

 Статуси документу продажу
 До передоплати

Резервування товару
Рахунок на оплату

 Реалізовано
 Опційно



Роздрібні продажі

АТТ НТТ

 РМК

 Ціни і знижки згідно публічної 
оферти

 Інтеграція з Фіскальним 
Реєстратором

 Звіт про роздрібний виторг
 Щоденно Z-звіт

 Звіт про роздрібні продажі
 Не рідше 1 раз на місяць

 Обов’язкове зазначення товарного 
складу
 Без сумового обліку

 Облік за собівартістю
 Не використовується рахунок 285

 Відомість по товарах в цінах 
номенклатури



 Замовлення потреби
 Замовлення клієнта

 Замовлення на внутрішнє 
споживання

 Замовлення матеріалів у 
виробництво

 Інші замовлення 
 на переміщення
 на збирання/розбирання
 переробнику

 Замовлення забезпечення
 Замовлення постачальнику

 Інші замовлення

 Ланцюги поставок
 Замовлення клієнта – на 

переміщення – постачальнику

 Замовлення клієнта –
переробнику – постачальнику 
(матеріали) 

 Спрощені варіанти
 За планом

 Замовлення на підставі 
замовлення

Забезпечення потреб



 Зазначення параметрів забезпечення

 Номенклатура + Характеристика, Склад

 Спрощений варіант для складу в цілому

 Методи забезпечення

 Замовлення під замовлення

 Min – Max

 За щоденною нормою споживання
 Розраховується за статистикою

 Автоматизоване зазначення виходячи з 
ABC/XYZ-класифікації

 Способи забезпечення

 Купівля, переміщення, 
збирання/розбирання, переробка

 Уточнення:
 В якого постачальника, з якого складу…

Забезпечення за стратегіями



 Автоматичне формування замовлень

 Замовлення постачальникам

 Замовлення на переміщення

 Замовлення на збирання/розбирання

 Замовлення переробнику

 З АРМ Формування замовлень за 
потребами

 Зі списку замовлень

Забезпечення за стратегіями



 Формування матеріальних планів

 План купівель

 План виробництва

 План збирання/розбирання

 Джерела даних 
планування
 Фактичний рух запасів

 Замовлення

 Плани

 Формування замовлень за 
планами

 Зі списку замовлень

Забезпечення за планами



 Склад (складська 
територія)
 Фінансова сутність

 Самостійно визначає стратегію 
забезпечення

 Собівартість по складах

 Складське приміщення
 Поділ матеріальної 

відповідальності
 Визначення окремого 

приміщення

 Ордерний склад
 Окремі фінансові документи і 

складські ордера
 Для надходжень
 Для відвантажень
 Для результатів інвентаризації

 Перехід на ордерний склад з дати

 Варіанти зберігання товарів
 Зберігання без комірок

 Довідкове зберігання в комірках

 Адресне зберігання в комірках
 WMS-склад

Організація складу



Ордерний склад

 АРМ Приймання та Відвантаження
 Формування ордерів за розпорядженнями

 Фінансові документи
 Оферти
 Завдання на перевезення

 Складський ордер
 Перерахунок товарів

 В т.ч. зважування

 Зазначення серій

 Торговельне обладнання
 Сканер штрих-кодів
 Термінал збору даних

 Статуси ордерів
 Опційно



WMS-склад

 Правила зберігання на складі
 Зони зберігання

 Розміри комірок

 Правила зберігання товару
 Приймання товару

 Прибутковий ордер

 Розміщення
 Автоматичне визначення відповідних вільних комірок

 Відвантаження товару
 Видатковий ордер

 Відбір
 Автоматичне визначення комірок, де зберігається товар



Доставка товарів

 Зона і адреса доставки в замовленні/накладній

 АРМ Доставка

 Список замовлень до доставки

 Формування завдань на перевезення
 Власним транспортом

 Силами перевізника



Купівлі

 Оферти постачальників
 Умови купівель

 Замовлення постачальнику
 Номенклатура постачальників

Надання постачальнику замовлення за його правилами

 Погодження

 Надходження товарів
 Реєстрація цін постачальників

 Приймання на комісію



 Платіжні документи

 Касові ордери

 Рух безготівкових коштів

 Заявки на витрачання коштів

 Погодження

 Плановані надходження оплати 
клієнтів

 Згідно графіків оплати

 Резервування грошей під заявки

 Контроль лімітів витрачання

Платіжний календар



 Розрахунки з 
торговими партнерами
 Оперативні розрахунки

 При первинному проведенні 
документа

 Платіжний календар

 Неоперативні 
розрахунки
 Регламентно
 Виділення авансів

 Визначення 1-ї події

 Кредити і депозити
 Відсоткові кредити і 

депозити

 Настройка договору 
особливого виду
 Графік платежів

 Нарахування за кредитами 
і депозитами
 Автоматично 
 Включаються в платіжний 

календар

Розрахунки



Методологія
обліку виробництва

 Масове виробництво
 Визначення і забезпечення матеріальних потреб виробничої 

програми
План виробництва

 Калькуляція партії виробництва
Документ випуску

 Позамовне виробництво
 Замовлення клієнта
 Замовлення на переміщення…
 Визначення і забезпечення матеріальних потреб замовлення
 Калькуляція продукції у межах замовлення



Планування виробництва

 План виробництва
 Планування випуску продукції за джерелами
 Визначення потреб

Матеріальні потреби
 Для подальшого планування
 Звіт

Потреби у трудових ресурсах
 Звіт

 Планування матеріальних потреб
 План купівель, переміщення тощо

За результатами планування виробництва



 Масове виробництво
 За Планом виробництва

 Позамовне виробництво

 На підставі Замовлення клієнта

 Визначення матеріальних потреб

 Забезпечення матеріалами

 Передача у виробництво

Формування
Замовлень матеріалів у виробництво



Матеріальний облік
у виробництві

 Випуск продукції

 На склад

 У наступний підрозділ за маршрутом

 Можливий безнапівфабрикатний метод
 Не оформлювати випуск напівфабрикатів на міжцехових переходах

 Опційно Списання витрат на випуск
 За нормами

 В т.ч. автоматично

 Оцінка залишків матеріалів у підрозділі виходячи з норм витрачання



Матеріальний облік
у виробництві

 Інвентаризація матеріалів у підрозділі

 При закритті місяця

 Визначення відхилень від норм
 Розподіл між партіями продукцїї за базою

 В т.ч. від’ємні відхилення

 Аналіз відхилень
 Звіти



Відрядна зарплата

 Нарахування за розцінками

 Обробка підсистемою нарахування зарплати
 Міжтарифні коефіцієнти

 ЄСВ

 …

 Автоматичне включення у собівартість продукції

 Порівняння сум за розцінками і фактичних нарахувань



 Сумісний управлінський і регламентований 
облік 

 Показники

 Суми УО
 З ПДВ

 Без ПДВ

 Сума РО

 Методи списання

 ФІФО змінна (скользящая)

 ФІФО зважена (взвешенная) 

 Середня зважена

 Ідентифікована для зарезервованих 
товарів

 Партіонний облік

 Опційний

 Рекомендується

 Можливо одночасно середня і ПО

Принципи обліку собівартості



Формування складської собівартості

 Придбання у постачальника
 Валюта

 За наявності аванса – по курсу на дату аванса
 В т.ч. в УО 

 В т.ч. при придбанні у гривні

 ТЗВ
 Витрати по статтях особливого виду

 Основні аналітики
 Документ придбання
 Номенклатура
 Склад

 Розподіл при закритті місяця
 Проводки виду Дт 281 Кт 28ДР
 Вибувають разом з товаром



Попередня і фактична собівартість

 Розрахунок собівартості при закритті місяця

 Проводки з вибуття запасів при закритті місяця

 Протягом місяця

 Розрахунок попередньої собівартості

Середня вартість надходження

У окремій таблиці

Використовується звітами про валовий прибуток



Виробнича собівартість

 Прямі витрати
 Матеріальні та відрядна зарплата

 Кількісний і вартісний облік по матеріалах/видах відрядних 
робіт

 Віднесення на партію випуску
Все, що не віднесено на випуск – у НЗВ

 Непрямі витрати
 Вартісний облік по статтях витрат

 Розподіл за базою на партії випуску



Непрямі виробничі витрати

 По статтях особливого виду
 Облік на рахунках 91 та 23

 Будь-які субрахунки

 Розподіл при закритті місяця
 Між підрозділами

 За прямими виробничими витратами підрозділу
 За коефіцієнтами
 Залишати в підрозділі, на який зареєстровані
 На об’єкти калькуляції всіх підрозділів
 На витрати періоду

 У підрозділі за базами
 Матеріальні витрати
 Трудовитрати
 Продукція
 Вручну



Сфера застосування 
бухгалтерського обліку

 План рахунків згідно Інструкції 291
 Вільне додавання субрахунків
 Субконто тільки для формування фінзвітності

 Не для формування управлінських звітів
 Звіти по підсистемах

 Формування проводок
 Визначення рахунків для об’єктів обліку
 Перевірка та формування проводок документів
 Ручні і регламентні операції

 Формування фіксованого комплекту фінзвітності
 За даними РО



Настройка рахунків обліку: приклади

 Група фінансового обліку номенклатури
 Один рахунок обліку по всіх організаціях і складах 

 Організація
 Уточнення для ГФО та Складу

 Для виробничої організації 26, для торгової 281
 Для гуртового складу 281, для роздрібного 282

 Одна номенклатурна картка у одній організації на одному складі – один рахунок обліку

 Група фінансового обліку розрахунків
 Зазначається в документі розрахунків

 З оферти

 Рахунки
 Розрахунки з клієнтами і постачальниками
 Борг та аванс

 Можна однаковий рахунок



Формування проводок

 При закритті місяця
 Після виділення авансів, розрахунку собівартості і нарахування КР
 Вся сума собівартості у документах руху запасів

 Не в документі Розрахунок собівартості

 У АРМ Відображення документів у РО
 Після закриття місяця
 Для документів, для яких не налаштовані рахунки

 Кнопкою у документі
 У будь-який момент
 Зазначаються рахунки і субконто

 Суми уточнюються після закриття місяця



Принципи обліку необоротних активів

 Роздільний управлінський та регламентований облік
 Необоротний актив у БО

Облік на бухгалтерському рахунку
 Стаття управлінського балансу
 Різна вартісна оцінка

Можливе однакове нарахування амортизації

 Один об’єкт до та після прийняття до обліку
 Кап інвестиція на рахунку 15
 ОЗ/НМА на рахунку 10-12
 Автоматичне визначення вартості за залишками



Виписка податкових документів за 
операціями поставки

 Автоматична виписка
 1-ша подія відвантаження

 За номенклатурним складом відвантаження

 Зміна документу відвантаження
 Автоматична виписка Д2

 1-ша подія аванс
 За номенклатурним складом Замовлення клієнта

 На одну номенклатуру, зазначену в Договорі

 Виписка документу відвантаження
 Звірка з ПН

 Автоматична виписка Д2

 Окремий режим для ручного формування ПН
 Звіт для порівняння з рекомендованим складом



Реєстрація вхідних податкових
документів

 Автоматичне нарахування ПК
 За даними БО

 Реєстрація вхідних податкових документів
 Зі списку очікуваних вхідних ПН

 Імпорт з FREDO



Управлінські фінансові звіти

 Управлінський баланс
 Фіксована структура балансу

Напередвизначені статті балансу
Визначення статей балансу тільки для неавтоматизованих 

активів та пасивів

 Управлінський звіт про прибутки і збитки
 Виторг
 Собівартість реалізації
 Інші доходи по статтях
 Інші витрати по статтях
 По напрямах діяльності



 Модель бюджетування
 Бюджетні форми

 Статті бюджетів
 Обороти

 Показники бюджетів
 Залишки

 Аналітики
 Правила заповнення статей і 

показників бюджету
 Ручне заповнення
 За даними матеріального 

планування
 За формулами
 За правилами формування 

фактичних даних

 Примірники бюджетів
 Заповнення вручну та за 

джерелами

 Імпорт

 Бюджетні звіти
 План-факт

 План-план за 
сценаріями

Бюджетування


